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INFORME JUSTIFICATIVO DE LA NECESIDAD E IDONEIDAD DE CONTRATAR LA
PRESTACION DE UN SERVICIO DE ANALISIS, ASESORAMIENTO Y VIGILANCIA EN EL
AMBITO DE LA PROPIEDAD INTELECTUAL E INDUSTRIAL PARA LOS PROYECTOS
PARTICIPANTES EN EL PROGRAMA DE TRANSFERENCIA TECNOLOGICA THE
COLLIDER DURANTE EL ANO 2027 PROMOVIDO POR FUNDACIO BARCELONA
MOBILE WORLD CAPITAL FOUNDATION

Exp. A/F202607/S

De acuerdo con lo dispuesto en el articulo 28 de la Ley 9/2017, de 8 de noviembre, de
Contratos del Sector Publico (en adelante, “LCSP”), se emite el presente informe
justificativo del expediente.

El contenido del presente informe debera, no obstante, interpretarse de forma coordinada
con el resto de la documentacion del expediente, y, en particular, con el Pliego de
Prescripciones Técnicas (el “PPT*) y el Pliego de Clausulas Administrativas Particulares
(el “PCAP”), prevaleciendo en caso de discrepancia lo dispuesto en este documento
respecto de la justificacion de la necesidad del contrato.

1. NATURALEZA Y EXTENSION DE LAS NECESIDADES QUE PRETENDEN CUBRIRSE
CON EL CONTRATO. IDONEIDAD DEL OBJETO Y SU CONTENIDO.

11. Introduccion

La Fundacié Barcelona Mobile World Capital Foundation (en adelante, “MWCapital” o la
“Fundacién”, indistintamente) es una organizaciéon publico-privada activadora del
potencial estratégico que supone la innovacion tecnoldgica y digital para la sociedad. Su
vision es la puesta en valor de las oportunidades actuales y de futuro derivadas de la
transformacion y la evolucion del entorno econdémico, cientifico, educativo y social,
fomentando la generacion de conocimiento y el desarrollo de soluciones e iniciativas para
hacer frente a los retos que afronta la ciudadania interconectada y global. Su misién es
impulsar la transformacién moévil y digital de la sociedad con el objetivo de mejorar la vida
de las personas a nivel global.

MW<Capital esta promovida por el Ministerio de Economia y Empresa a través de Red.es,
la Generalitat de Catalunya, el Ajuntament de Barcelona, Fira de Barcelona y GSMA, y
cuenta con el apoyo de Telefénica, Vodafone, Orange, Damm y CaixaBank como Partners
corporativos y miembros del Patronato.
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En su rol como actor estratégico, la Fundacion actua como catalizador del ecosistema
tecnoldogico y digital, conectando administraciones, empresas, clusteres, hubs,
universidades, centros de investigacion y startups. Su enfoque transversal y su estructura
agil le permiten disefiar y ejecutar proyectos con impacto real, fomentando una
digitalizacion inclusiva, sostenible y centrada en las personas.

Su mision principal es la de habilitar, acompafiar, pilotar y garantizar la transformacién
movil y digital aplicada en ambitos sectoriales concretos y con impacto en la mejora de la
calidad de vida de las personas, como pueden ser la medicina y la salud, la educacioén, las
industrias del tejido productivo, como la movilidad, o el futuro de la urbanidad y el impacto
de la digitalizacién, entre otros.

MWCapital es un activo de posicionamiento estratégico y de futuro para la ciudad de
Barcelona y su entorno: una oportunidad unica de beneficio comun de su potencial
empresarial, educativo y cientifico global, reconociendo el valor y atractivo competitivo
de su talento creativo, acogedor y de vanguardia.

1.2. Antecedentes

El programa de transferencia tecnoldgica The Collider tiene como finalidad conectar el
talento cientifico con el talento emprendedor para crear spin-offs de base tecnoldgica,
altamente innovadoras, que transformen los resultados de la investigacion procedente de
universidades y centros de investigacion en productos o servicios comercializables.

Para ello, es de vital importancia asegurar que cada una de las tecnologias que van a
comercializarse, estén correctamente protegidas y dispongan de una estrategia de
proteccidon que les permita cumplir con los objetivos previstos. Es por este motivo que el
programa requiere de un equipo externo experto en el ambito de la propiedad intelectual
e industrial para que evalue, asesore y acompaiie a los proyectos de investigacion durante
las acciones de “Captacion de proyectos de investigacion”, “Opportunity Validation™ y
“Business Validation”, descritas mas adelante.

A tal efecto, MWCapital licitd anteriormente dichos servicios para dar cobertura al
programa The Collider durante los afios 2025 y 2026. En concreto, se contrataron los
servicios recurrentes descritos a través del oportuno procedimiento de licitacion
denominado “SERVICIO DE ANALISIS Y ASESORAMIENTO EN EL AMBITO DE LA
PROPIEDAD INTELECTUAL PARA LOS PROYECTOS PARTICIPANTES EN EL
PROGRAMA DE TRANSFERENCIA TECNOLOGICA THE COLLIDER DURANTE LOS
ANOS 2025 Y 2026”, con numero de expediente A/F202501/S, cuyo contrato fue
formalizado en fecha 18 de marzo de 2025 y con un plazo de ejecucion hasta el 31 de
diciembre de 2026 o, en todo caso, hasta completar el niumero maximo de proyectos
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Hasta la fecha, el servicio se ha venido prestando de forma satisfactoria y se ha alcanzado
el numero maximo de proyectos admitidos objeto de analisis y valoraciéon en el ambito de
la propiedad intelectual antes de la finalizacion de su vigencia, motivo por el cual resulta
necesario iniciar un nuevo procedimiento de licitacion que permita dar continuidad al
servicio y adaptarlo a las necesidades actuales del programa The Collider.

La experiencia derivada de la ejecucion del contrato anterior ha permitido constatar la
necesidad recurrente de disponer de un servicio especializado en materia de propiedad
intelectual e industrial, asi como la utilidad de dicho servicio para ordenar la evaluacion de
los proyectos, identificar riesgos asociados a la proteccion o explotaciéon de las
tecnologias y orientar la toma de decisiones en las distintas fases del programa.

En particular, el analisis especializado en materia de propiedad intelectual resulta
relevante para valorar la madurez de los proyectos, su potencial de transferencia, la
existencia de activos protegibles, la adecuacion de la estrategia de proteccién y, en su
caso, los riesgos asociados a la futura comercializacién de la tecnologia.

Asimismo, la evolucidon prevista del programa, su crecimiento territorial y la creciente
complejidad técnica de los proyectos aplicantes hacen necesario adaptar la contratacion
a las necesidades actuales del programa The Collider, con el fin de mantener criterios
homogéneos de evaluacion, asegurar un nivel de calidad técnica adecuado en los
entregables y dotar a los proyectos cientificos participantes de un servicio personalizado
y de alta calidad.

1.3. El programa de transferencia tecnoldgica The Collider

MWCapital se encarga de la gestion integral del programa The Collider. Este programa
tiene como finalidad conectar el talento cientifico con el talento emprendedor para crear
spin-offs de base cientifica, altamente innovadoras, que transformen los resultados de la
investigacion cientifica procedente de las universidades y centros de investigacion en
productos o servicios comercializables.

A continuacién, se detallan las cinco (5) acciones diferenciadas en las que se organiza el
programa:

e Accién 1: CAPTACION DE PROYECTOS DE INVESTIGACION. La captacion,
evaluacion y seleccion de las tecnologias de los proyectos aplicantes
procedentes de grupos de investigacion de Universidades publicas y privadas y
centros de investigacion en base a cinco ambitos: disrupcién de la tecnologia,
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casos de uso, TRL (nivel de madurez de la tecnologl'a), motivacion del equipo
cientifico y estado de proteccion de la tecnologia desarrollada.

Accion 2: OPPORTUNITY VALIDATION. La valorizacion tecnoldgica de cada
proyecto cientifico en base a una serie de criterios: estrategia de proteccién de
la tecnologia, novedad respecto al estado del arte, ventaja competitiva,
propuesta de valor, interés del mercado por la tecnologia y equipo
comprometido y alineado en la creacion de una spin-off, etc. Esta fase termina
conlaentregadeuninformey la presentacion del proyecto delante de un comité
interno de evaluacion que determinara qué proyectos son lo suficientemente
maduros para continuar en la siguiente etapa.

Accion 3: FORMACION DE EQUIPOS. Los participantes cientificos
provenientes de la fase anterior conoceran a los candidatos de negocio
previamente preseleccionados y asignados a cada proyecto para su aprobacion
mutua y la formaciéon de equipos multidisciplinarios. Estos equipos se
comprometen a llevar a cabo la identificacion y validaciéon de una oportunidad
de negocio que permita idear un producto o servicio comercializable. La fase de
creacion de equipos concluye con la firma de las bases de participacion por parte
de todos los participantes.

Accion 4: BUSINESS VALIDATION: Esta fase implica la identificacion y
validacién de la oportunidad de negocio a través de un itinerario formativo
individualizado, orientado a definir un plan de accion viable y rentable. Concluye
con la defensa publica de cada proyecto ante un comité de inversores externo
que decidira sobre el atractivo y el realismo de cada propuesta y, por lo tanto, su
continuidad en el programa.

Acciéon 5: CONSTITUCION DE SPIN-OFFS Y PORTAFOLIO: Todos los
proyectos que alcanzan con éxito esta etapa se convierten en una empresa
constituida (en adelante "spin-off"), y también reciben una inversiéon econémica
en forma de préstamo participativo inicial de MWCapital en los términos
acordados por el comité de expertos anteriormente mencionado. Estos fondos
se destinaran al desarrollo de un Producto Minimo Viable (MVP) y a la
supervivencia de la empresa hasta su primera ronda de recaudacion de fondos.
También se proporcionara espacio de incubacion en las oficinas de MW<Capital
para aquellos proyectos que lleguen al final del programa con el fin de permitir y
fomentar el desarrollo de su negocio, el despliegue de operaciones y la
estrategia de financiacion.
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1.4. Ildoneidad del contrato

Tal como se detalla en la documentaciéon obrante en el expediente, y en cumplimiento de
lo dispuesto en el articulo 28 de la LCSP, la presente contratacion resulta necesaria para
asegurar que los proyectos participantes en el programa de transferencia tecnoldgica The
Collider dispongan de un servicio especializado de analisis, asesoramiento y vigilancia en
el ambito de la propiedad intelectual e industrial.

El objeto y contenido del contrato se consideran idoneos y proporcionados para atender
las necesidades identificadas, en la medida en que permiten dar cobertura a las
prestaciones requeridas por el programa The Collider en materia de propiedad intelectual
e industrial y garantizar su adecuada ejecucion durante el periodo de vigencia previsto.

En consecuencia, la finalidad del contrato es asegurar la correcta prestacién de un servicio
especializado en materia de propiedad intelectual e industrial, alineado con las
necesidades actuales del programa The Collider y con la actividad y fines institucionales
de MWCapital.

La necesidad de acudir a contratacion externa se fundamenta, ademas, en laimposibilidad
de ejecutar directamente dichas prestaciones con medios propios, tal y como se detalla

en el apartado siguiente.

1.5. Imposibilidad de ejecucion con medios propios

MW<Capital no dispone en la actualidad de los medios personales, técnicos ni materiales
adecuados para la ejecucion interna del servicio descrito en el presente expediente.

En particular, la Fundacién no cuenta en su estructura organizativa con personal propio
con la cualificacion técnica, especializacion y disponibilidad necesarias para asumir
internamente la prestacion del servicio de analisis, asesoramiento y vigilancia en el ambito
de la propiedad intelectual e industrial de los proyectos participantes en el programa de
transferencia tecnologica The Collider, que constituye el objeto de la presente
contratacion.

La naturaleza especializada de las prestaciones, que requieren conocimientos técnicos y
juridicos especificos en materia de propiedad intelectual e industrial, vigilancia de
patentes, analisis de patentabilidad, estudios Freedom to Operate y transferencia de
tecnologia, justifica que su ejecucion se encomiende a un operador econdémico externo
especializado, sin perjuicio de la direccion, seguimiento y supervisién del contrato por
parte de MWCapital.
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En consecuencia, y conforme a lo dispuesto en el articulo 28 de la LCSP, se considera
justificada la necesidad de acudir a un operador econémico externo especializado, como
medio idoneo para garantizar la adecuada ejecucién del servicio, con los niveles de calidad
y rigor técnico exigibles.

2. OBJETOY NATURALEZA DEL CONTRATO

El objeto del contrato consiste en la prestacion de un servicio de analisis, asesoramiento
y vigilancia en el ambito de la propiedad intelectual e industrial para los proyectos
participantes en el programa de transferencia tecnologica The Collider durante el afio
2027 promovido por Fundacié Barcelona Mobile World Capital Foundation.

La naturaleza del contrato se corresponde con la de un contrato de servicios, de
conformidad con lo previsto en el articulo 17 de la LCSP.

El objeto contractual se corresponde con el cédigo CPV 79121000-1 “Servicios de
consultoria en patentes y derechos de autor”, de la nomenclatura del Vocabulario Comun
de Contratos Publicos de la Comisién Europea.

3. DIVISION EN LOTES

De conformidad con lo previsto en el articulo 99.3 de la LCSP, se ha analizado la
posibilidad de dividir el contrato en lotes independientes.

No obstante, la division en lotes no resulta procedente, en la medida en que las distintas
prestaciones comprendidas en su objeto, esto es, el servicio de analisis, asesoramiento y
vigilancia en el ambito de la propiedad intelectual e industrial de los proyectos
participantes en el programa de transferencia tecnologica The Collider, se encuentran
directamente vinculadas entre si y requieren una ejecucion unitaria, homogénea y
coordinada.

El servicio abarca distintas fases del programa, en particular, “Captacion de proyectos de
investigacion”, “Opportunity Validation” y “Business Validation”, que presentan una
relacién funcional entre si y exigen un conocimiento continuado de la evolucion de los
proyectos participantes. La ejecucion separada de las prestaciones podria afectar a la
coherencia técnica del analisis realizado, a la consistencia de las recomendaciones
formuladas y al adecuado seguimiento de la estrategia de proteccion de la propiedad
intelectual e industrial de cada proyecto.

En este sentido, el servicio de vigilancia de patentes, los informes IP Check y los Informes
de Patentabilidad o estudios Freedom to Operate no constituyen prestaciones inconexas,
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sino actuaciones sucesivas y complementarias de un mismo proceso de analisis,
valorizacion y toma de decisiones en materia de propiedad intelectual e industrial. La
unidad del contratista permite conservar la trazabilidad entre la identificacion inicial de
activos o tecnologias, la evaluacién preliminar de su situacion de proteccion y la eventual
profundizacion mediante estudios especificos de patentabilidad o Freedom to Operate.

Asimismo, la intervencién de una pluralidad de contratistas podria generar duplicidades
en la recopilacién y analisis de la informacion, diferencias de criterio en la valoracion de
los proyectos, mayores cargas de coordinacién para MWCapital y dificultades en el
seguimiento unitario del servicio, afectando a su correcta ejecucion desde el punto de
vista técnico y organizativo. Ademas, podria incrementar los riesgos asociados a la
transferencia de informacion técnica y estratégica sensible entre distintos operadores,
afectando a la confidencialidad, seguridad y continuidad del conocimiento acumulado
sobre cada proyecto.

En este sentido, las prestaciones principales definidas en el PPT deben quedar bajo la
responsabilidad de un mismo contratista, a fin de garantizar una prestacioén integrada,
coherente y alineada con las necesidades del programa The Collider.

En consecuencia, la no division en lotes queda debidamente motivada por razones
técnicas y organizativas, al quedar afectada la correcta ejecucion del contrato si las
prestaciones comprendidas en su objeto se ejecutaran de forma separada, de
conformidad con lo previsto en el articulo 99.3.b) de la LCSP.

4. PRESUPUESTO BASE DE LICITACION Y VALOR ESTIMADO DEL CONTRATO

4.1. Presupuesto base de licitacion (PBL)

El presupuesto base de licitacion (PBL) del contrato es de CIENTO VEINTIOCHO MIL
DOSCIENTOS SESENTA EUROS (128.260,00.-€).

Este importe se desglosa de la siguiente forma:

e Importe sin [VA: CIENTO SEIS MIL EUROS (106.000,00.-£);
e IVA (21%): VEINTIDOS MIL DOSCIENTOS SESENTA EUROS (22.260,00.-£).

El sistema de determinacién del precio del presente contrato se configura de forma mixta,
mediante:

a) precios unitarios para los informes IP Check y para los estudios Freedom to Operate
o Informes de Patentabilidad; y
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b) precio a tanto alzado para el servicio de vigilancia de patentes.

El precio del contrato sera el que finalmente resulte de la adjudicacion y debera incluir
expresamente el IVA como partida diferenciada.

Dicho precio tendra caracter cerrado en cuanto a su limite maximo, entendiéndose
incorporados en el mismo todos los costes y obligaciones necesarios para la ejecucion
integra del contrato, sin posibilidad de facturacion adicional por conceptos no previstos.

No obstante, en las partidas configuradas mediante precios unitarios Unicamente se
facturaran las prestaciones efectivamente ejecutadas y validadas por MWCapital,
conforme a lo previsto en los pliegos. A estos efectos, las unidades maximas estimadas
correspondientes a los informes IP Check y a los estudios Freedom to Operate o Informes
de Patentabilidad operan exclusivamente como limite maximo de gasto, sin constituir un
compromiso de ejecucion ni de consumo integro. El servicio de vigilancia de patentes,
configurado mediante precio a tanto alzado, comprendera la prestacién continuada del
servicio durante la anualidad correspondiente, incluyendo la elaboracién y entrega de los
informes trimestrales previstos en el PPT.

A modo enunciativo, el precio maximo ofertado debera cubrir tributos, tasas, canones,
costes directos e indirectos, gastos generales, desplazamientos, dietas, seguros,
materiales, personal, asi como cualquier otro gasto asociado al cumplimiento del contrato
durante toda su vigencia, sin perjuicio de las obligaciones laborales y de seguridad social
del contratista.

El PBL tiene caracter maximo y limitativo, de manera que cualquier oferta que lo supere
sera automaticamente excluida del procedimiento.

Este importe corresponde a la totalidad de las prestaciones recogidas en el PPT, y
constituye el limite maximo de gasto asumido por MWCapital en el marco del presente

contrato, sin perjuicio de la oferta econdmica que presente cada licitador.

4.2. Justificacion econémica conforme al articulo 100.2 LCSP

El PBL ha sido determinado conforme a lo previsto en el articulo 100.2 de la LCSP, a partir
de una estimacion detallada, realista y suficiente de los costes necesarios para garantizar
la correcta ejecucion del contrato:
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Precio unitario por cada informe /P Check 800,00.-€

Presupuesto maximo total estimado por
40.000,00.-€

un maximo de cincuenta (50) informes IP ,
(800,00.-€ x 50 informes)

Check anuales

Precio unitario por cada estudio Freedom

o 3.000,00.-€
to Operate o Informe de Patentabilidad
Presupuesto maximo total estimado por 60.000,00.-€
un maximo de veinte (20) estudios o (3.000,00.-€£ x 20
informes anuales (Business Validation) estudios o informes)
Presupuesto total por los servicios
L 100.000,00.-€
unitarios anuales (antes del IVA)
Presupuesto total estimado anual por los
6.000,00.-€

servicios de vigilancia de patentes

Presupuesto total del contrato por los dos
(2) servicios unitarios y el de vigilancia
de patentes para un (1) afio de duracién

(antes del IVA)

106.000,00.-€

IVA (21%) 22.260,00.-€

Presupuesto maximo anual de licitacion

e 128.260,00.-€
(IVA incluido)

Se hace constar que el presupuesto base de licitacion actua como limite maximo de gasto
anual, teniendo en cuenta que los importes totales de la tabla anterior corresponden al
supuesto en el que se realicen todos los servicios previstos para una anualidad, esto es, la
prestacion anual del servicio de vigilancia de patentes, la elaboracion de hasta cincuenta
(50) informes IP Check en la fase de “Opportunity Validation” y la elaboraciéon de hasta
veinte (20) estudios Freedom to Operate o Informes de Patentabilidad en la fase de
“Business Validation™.

A efectos de determinar dicho presupuesto, se han tomado en consideracion los precios
previstos para los distintos conceptos que integran el objeto del contrato: precios unitarios
para los informes IP Check y para los estudios Freedom to Operate o Informes de
Patentabilidad, y precio anual a tanto alzado para el servicio de vigilancia de patentes.

El presupuesto se ha calculado atendiendo a los costes y precios reales aplicados en la
contratacion realizada para los ejercicios 2025-2026, a los precios actuales asociados al
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mercado y a la estimacion maxima anual de servicios prevista para el programa The
Collider.

La configuracion del presupuesto base de licitacion como importe maximo anual no
presupone una obligacion para MWCapital de consumir la totalidad de las unidades
maximas estimadas correspondientes a las prestaciones configuradas mediante precios
unitarios. En este sentido, las unidades maximas estimadas correspondientes a los
informes IP Check y a los estudios Freedom to Operate o Informes de Patentabilidad
operan exclusivamente como limite maximo de gasto, sin constituir un compromiso de
ejecucion ni de consumo integro.

En caso de que, por la singularidad de cada edicion, no fuera necesario ejecutar la totalidad
de las unidades maximas previstas anualmente, el adjudicatario recibira el pago
correspondiente a los servicios efectivamente realizados y validados por MWCapital, de
acuerdo con los precios unitarios ofertados, sin que este hecho dé derecho alguno al
contratista a ser compensado, resarcido o indemnizado.

El servicio de vigilancia de patentes, configurado mediante precio anual a tanto alzado,
comprende la prestacion continuada del servicio durante la anualidad correspondiente,
incluyendo la elaboracién y entrega de los informes trimestrales previstos en el PPT.

NOTA: Los licitadores deberan presentar una oferta econémica en términos de precios
unitarios para los informes IP Check y para los estudios Freedom to Operate o Informes de
Patentabilidad; y precio a tanto alzado para el servicio de vigilancia de patentes.

La oferta econdmica que se tomara en consideracioén a los efectos del presente contrato sera
la compuesta por la suma de los diferentes precios unitarios ofertados vy el precio a tanto
alzado ofertado, de acuerdo con el modelo de oferta adjunto en el Anexo Il “Modelo Oferta
Econdédmica” del PCAP.

La estimacion econdémica se considera adecuada y proporcionada al alcance y
complejidad técnica de las prestaciones definidas en el PPT, configurandose el PBL como
una referencia econémica objetiva y coherente con el objeto del contrato, conforme a los
principios de eficiencia, economia y buena gestion financiera exigidos por la LCSP.

4.3. Valor estimado del contrato (VEC)

El valor estimado del contrato asciende a TRESCIENTOS DIECIOCHO MIL EUROS
(318.000,00.-€), correspondiente al importe maximo estimado de la anualidad inicial

2027 y de las dos (2) posibles prérrogas anuales previstas para 2028 y 2029.

10
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El célculo del VEC se ha realizado tomando en consideracion las siguientes circunstancias:

e Duracion inicial del contrato durante el afio 2027, por importe maximo de
106.000,00.-£€, IVA excluido.

e Se contempla la posibilidad de dos (2) prérrogas adicionales de un (1) afio de
duracion cada una, correspondientes a las anualidades 2028 y 2029, en las mismas
condiciones del contrato inicial, con el fin de garantizar la continuidad del servicio
y atender adecuadamente las necesidades del programa The Collider.

e No se prevén modificaciones contractuales ni revision de precios.

4.4. Bégimen econdmico de las ofertas

En relacion con las partidas que integran el presupuesto, los licitadores deberan formular
su oferta econdmica conforme a las siguientes reglas:

a) Los licitadores deberan presentar una oferta econdmica a la baja respecto de los
precios unitarios maximos correspondientes a: (i) informes IP Check; y (ii) estudios
Freedom to Operate o Informes de Patentabilidad, conforme al apartado 4.2 del
presente informe.

b) Los licitadores deberan presentar una oferta econdmica a la baja respecto del
importe maximo anual de SEIS MIL EUROS (6.000,00.-€), IVA excluido,
correspondiente al servicio de vigilancia de patentes.

5. DURACION

La duracidn inicial del contrato, a efectos de ejecucion de las prestaciones objeto del
mismo, se extendera desde el 1de enero de 2027, fecha prevista para el inicio efectivo del
servicio, hasta el 31 de diciembre de 2027, sin perjuicio de que la formalizacion del
contrato pueda producirse con anterioridad, una vez adjudicado el procedimiento.

Durante dicho periodo, se podran ejecutar los informes IP Check correspondientes a la
fase de “Opportunity Validation” y los Informes de Patentabilidad o estudios Freedom to
Operate correspondientes a la fase de “Business Validation” hasta completar, en su caso,
el numero maximo de proyectos estimados para cada fase, sin perjuicio de la prestacion
del servicio anual de vigilancia de patentes en los términos previstos en el presente
informe.

11
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El contrato podra prorrogarse por dos (2) anualidades adicionales, correspondientes a los
ejercicios 2028 y 2029, en los mismos términos y condiciones, sin que la duracién total
del contrato, incluidas sus eventuales prorrogas, pueda exceder de tres (3) afios.

De conformidad con lo dispuesto en el articulo 29.2 de la LCSP, cada prorroga se acordara
por el érgano de contratacion y sera obligatoria para el contratista, siempre que su
preaviso se produzca, al menos, con dos (2) meses de antelacion a la finalizacion del plazo
de duracién del contrato o de la prérroga correspondiente. En ningun caso podra
producirse la prorroga por el consentimiento tacito de las partes.

La duracion prevista permite dar cobertura a la naturaleza y necesidades del contrato,
expresadas en el punto primero del presente informe.

6. CRITERIOS DE SOLVENCIA
Podran concurrir a este procedimiento todas las empresas o profesionales cuyas
prestaciones estén comprendidas dentro de los fines, objeto o ambito de la actividad de

este informe de necesidad y, por lo tanto, de los pliegos del procedimiento.

Todos los licitadores, ya sean nacionales o extranjeros, que deseen concurrir al presente
procedimiento de licitacion, deberan acreditar la solvencia que se detalla a continuacién:

NOTA: Los requisitos que han de cumplir todos los licitadores (incluida la adscripcién de
medios), cuya concurrencia se declara en el sobre 1, deberan ser acreditados Unicamente por

el licitador en quien recaiga la propuesta de adjudicacién que habra de aportar la

documentacion acreditativa del cumplimiento de los requisitos de capacidad, y junto con
aquellos documentos indicados en la clausula 24 del PCAP.

No obstante lo anterior, el 6rgano de contratacion o sus servicios dependientes podran
solicitar en cualquier momento a cualquier licitador la documentacion acreditativa de los
extremos exigidos, cuando considere que existen dudas razonables sobre la vigencia o
fiabilidad de la declaraciéon, siempre que resulte necesario para el buen desarrollo del
procedimiento.

6.1. Solvencia econdmica y financiera

El criterio relativo a la solvencia econdémica y financiera permite verificar que el operador
econdomico que resulte adjudicatario cuenta con una capacidad econdmica suficiente y
adecuada para asumir, con garantias de éxito, la correcta ejecucion del contrato.

A tal efecto, y conforme a lo establecido en el articulo 87.1.a) de la LCSP, se exige que el
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volumen anual de negocios del licitador, referido al mejor de los ultimos tres (3) ejercicios
disponibles, sea igual o superior a una vez y media el valor anual medio del contrato, con
independencia de la fecha de constitucion o inicio de actividad del licitador.

En consecuencia, el volumen anual de negocios minimo exigido es de 159.000,00.-€.
Este umbral se considera proporcionado en relacion con el objeto, la duracion y el alcance
del contrato, y permite acreditar una capacidad financiera suficiente sin restringir de

forma injustificada el acceso a operadores econémicos de dimension adecuada.

Medio de acreditacion:

e Empresas inscritas en el Registro Mercantil u otro registro oficial: mediante la
aportacion de las cuentas anuales aprobadas y depositadas correspondientes a los

tres (3) ultimos ejercicios cerrados, ya sea en el Registro Mercantil o en el registro
oficial en el que estén obligadas a inscribirse.
e Empresas no obligadas a la presentacion de cuentas en registros oficiales: deberan

aportar una declaracion al respecto, junto con las cuentas legalizadas o, en su
defecto, firmadas por el representante legal.

e Empresarios individuales no inscritos en el Registro Mercantil: mediante la
aportacion de los libros de inventarios y cuentas anuales legalizados por el Registro

Mercantil, o bien mediante las declaraciones del Impuesto sobre la Renta de las
Personas Fisicas (IRPF) correspondientes a los ejercicios en cuestion.

6.2. Solvencia técnica o profesional

La solvencia técnica o profesional de los empresarios o entidades se apreciara teniendo
en cuenta sus conocimientos técnicos, eficacia, experiencia y fiabilidad en la materia
objeto de contratacion y, dentro de ésta, en relacion directa con el objeto del contrato.

De conformidad con lo dispuesto en el articulo 90.1.a) de la LCSP, la solvencia técnica o
profesional se acreditara mediante una relacién de los principales servicios de naturaleza
igual o similar a los que constituyen el objeto del contrato, realizados durante los ultimos
tres (3) ejercicios disponibles, en funcion de la fecha de constitucion o inicio de actividad
del licitador.

A estos efectos:
e Deberan acreditarse, al menos, tres (3) contratos ejecutados para empresas y/o

instituciones publicas o privadas, en el ambito local, autondémico, estatal y/o
internacional.
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e Se consideraran de igual o similar naturaleza aquellos servicios consistentes en la
elaboracion de informes y estudios de /P Check, Freedom to Operate o Informes
de Patentabilidad para proyectos de base tecnoldgica, asi como servicios de
vigilancia de patentes, con independencia del titulo formal del contrato o del
codigo CPV asignado.

e El conjunto de los contratos aportados debera acreditar un importe anual
acumulado en el afio de mayor ejecucion igual o superior al 50% del VEC, esto es,

CIENTO CINCUENTA Y NUEVE MIL EUROS (159.000,00.-£).

Medios de acreditacion:

e Operadores con experiencia previa: mediante la aportacion de certificados

expedidos o visados por el 6rgano competente, cuando el destinatario sea una
entidad del sector publico; y, cuando el destinatario sea un sujeto privado,
mediante un certificado expedido por este o, a falta de estos certificados,
mediante una declaracion del empresario acompanado de los documentos
obrantes en poder del mismo que acrediten la realizacion de la prestacion,
incluyendo en ambos casos los importes de dichos servicios, las fechas en que
fueron prestados y los correspondientes destinatarios.

e Empresas de nueva creacién (con antiguedad inferior a cinco afios): mediante
declaracion sobre la plantilla media anual de la empresa y del nimero de directivos
desde la fecha de constitucién, que debera ser de cinco (5) empleados desde la
fecha de constitucién. El 6rgano de contrataciéon podra requerir un informe de la
Seguridad Social para verificar este extremo, si lo considera necesario.

7. ADSCRIPCION DE MEDIOS PERSONALES

De conformidad con lo establecido en el articulo 76.2 de la LCSP, al margen de acreditar
su solvencia técnica y/o profesional por los medios antes indicados, y atendida la
complejidad técnica del contrato, el contratista debera comprometerse a adscribir a la
ejecucion del contrato los medios personales necesarios para garantizar la correcta
prestacién del servicio, con arreglo a las condiciones y plazos establecidos en los
documentos contractuales.

El contratista debera adscribir obligatoriamente a la ejecucion del contrato el siguiente
equipo profesional minimo:

. Un (1) Coordinador del Contrato, con un minimo de quince (15) afios de

experiencia demostrable en la gestion de servicios relacionados con la propiedad
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intelectual y con experiencia o conocimiento acreditable en programas de
transferencia de tecnologia, valorizacidn tecnoldgica, creacion de spin-offs,
acompaifamiento de proyectos deep tech o colaboracion con universidades,
centros de investigacion, startups o entidades de innovacion, que, como maximo
responsable del servicio prestado a MWCapital, se encargara de asegurar el
cumplimiento de los plazos acordados, asi como la calidad y la adecuacion de los
servicios objeto de este contrato, la redaccion/entrega de informes, la asignacion
de recursos y la ejecucion del proyecto segun la metodologia y los estandares
acordados.

Ademas, debera acreditar un nivel de inglés avanzado (C1 o equivalente) para
asegurar una correcta ejecucion del servicio.

. Tres (3) Consultores o Técnicos, con un minimo de diez (10) afios de experiencia
demostrable en la realizacion de informes IP Check y de estudios Freedom to
Operate o Informes de Patentabilidad.

Estos tres consultores o técnicos seran asignados individualmente a cada uno de
los proyectos tecnologicos participantes en los programas de transferencia
tecnologica del programa The Collider.

Ademas, deberan acreditar un nivel de inglés avanzado (C1o equivalente) para
asegurar una correcta ejecucion del servicio.

Medio de acreditacion:

En la fase de licitacién, se debera presentar una declaracion responsable (a incluir en el
Sobre 1) comprometiéndose a adscribir estos medios personales en caso de resultar
adjudicatario, en los términos previstos en el Anexo | a los pliegos.

Posteriormente, y una vez propuesto como adjudicatario, debera acreditar el
cumplimiento de este compromiso mediante la presentacion de los curriculums vitae,
titulaciones académicas o profesionales y/o certificaciones acreditativas
correspondientes, a fin de verificar el cumplimiento de los requisitos de experiencia y
capacitacion previstos en el PPT. El nivel de inglés podra ser acreditado a través de la
presentacion de una declaracion responsable por parte del contratista y/o con la entrega
de certificados oficiales.

El dimensionamiento del equipo y los requisitos de experiencia exigidos se consideran

proporcionados y coherentes con la complejidad técnica y organizativa del contrato, y no
comportan restricciones injustificadas a la concurrencia.
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NOTA: Este compromiso tendrd la consideracion de obligacion esencial del contrato,
conforme al articulo 211 de la LCSP, y su incumplimiento podra dar lugar a penalidades o
resolucion contractual, segun lo previsto en los pliegos.

NOTA: La declaracién responsable de adscripcién de medios personales NO debera ir
acompafiada de los CVs donde se describa la experiencia de los perfiles adscritos ni de sus

titulos académicos y/o profesionales, siendo necesario Unicamente acreditarse mediante la

documentacion oportuna por el licitador propuesto como adjudicatario y, en todo caso,
cumplirse en el momento del inicio de ejecucién del contrato, y no antes, y mantenerse
durante dicha ejecucion.

Asimismo, el 6rgano de contratacidon o sus servicios dependientes pueden solicitar en
cualquier momento a cualquier licitador la documentacion acreditativa de los extremos
exigidos, cuando considere que existen dudas razonables sobre la vigencia o fiabilidad de la
declaracion, siempre que resulte necesario para el buen desarrollo del procedimiento.

8. CRITERIOS DE ADJUDICACION

NOTA: Los criterios de adjudicacion previstos, asi como su ponderaciéon, férmulas de
valoracién, criterios de desempate y parametros para la identificacion de ofertas
presuntamente anormales, han sido validados juridicamente por el departamento Legal,
constatandose su adecuacion a los articulos 145, 146, 147 y 149 de la LCSP, su vinculacion
directa con el objeto del contrato, su caracter objetivo, proporcional y no discriminatorio, y su
coherencia con el procedimiento de adjudicacién elegido.

La seleccion de la oferta mas ventajosa se determinara teniendo en cuenta la mejor
relacion calidad-precio con el objetivo de obtener ofertas de gran calidad, en aplicacién
de los criterios definidos de la LCSP y de la normativa municipal en materia de
contratacion.

La puntuacion maxima de la totalidad de los criterios de adjudicacién (evaluables
mediante juicio de valor y evaluables automaticamente) es de 100 puntos.
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8.1. Criterios de adjudicacién subjetivos o ponderables en funcién de un juicio de
valor (hasta un maximo de 50 puntos)

NOTA: De conformidad con el articulo 146.3 LCSP, se establece un umbral minimo de calidad

técnica fijado en un 50% de la puntuacion en base a los criterios de adjudicacion ponderables
en funcién de un juicio de valor. Por lo tanto, aquellas ofertas que no alcancen los 25 puntos
en dichos criterios seran excluidas del procedimiento. Véase, en este sentido, art. 19.3 del
PCAP.

IMPORTANTE: Se advierte que, de acuerdo con lo establecido en el PCAP, en atencién a la
normativa vigente, y el articulo 157.3 de la LCSP, la inclusion de informacién en el Sobre 1 que
permita desvelar el secreto de la oferta correspondiente a los criterios cuya valoracion
corresponde a la aplicacion de juicio de valor, asi como la inclusion de informacién
correspondiente al Sobre 3 (oferta valorable segun la aplicacion de criterios automaticos) en
el Sobre 2, sera motivo de exclusiéon de la oferta.

8.1.1. Propuesta de servicio de informe IP Check (hasta un maximo de 20 puntos)

NOTA: La extension maxima de este apartado sera de diez (10) paginas en formato DIN A4,
en orientacién vertical u horizontal, con letra Arial de tamafio 11 puntos. La portada y el indice
no computaran a efectos de dicho limite. Las paginas que excedan de la extension maxima
indicada, incluidos los anexos, no serdn tenidas en cuenta a efectos de valoracién de las
propuestas.

Los licitadores deberan presentar una propuesta detallada del servicio de informe IP
Check contemplado para una estimacién maxima de cincuenta (50) proyectos anuales
participantes en el programa The Collider, de conformidad con la clausula “1. Objeto del
contrato y alcance general” del PPT.

De forma concreta, debera contener los siguientes aspectos:
a) Propuesta de informe IP Check (hasta un maximo de 10 puntos)
Los licitadores deberan presentar una propuesta de informe que describa e
incluya, como minimo, los tipos de proteccién, titularidad, justificacion de la
necesidad de realizar un estudio de Freedom to Operate o Informe de

Patentabilidad, recomendaciones a seguir, asi como cualquier otro aspecto a tener
en cuenta.
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Se valoraran los siguientes aspectos:

e La descripcion clara, detallada, estructurada y trazable de cada uno de los
campos incluidos en el informe IP Check, asi como su idoneidad para el
proceso de transferencia de tecnologia y la conexion verificable entre la
informacion analizada, el analisis realizado, las conclusiones alcanzadas y
las recomendaciones formuladas (hasta un maximo de 8 puntos).

e Lainclusion de un ejemplo de informe IP Check claro y detallado (hasta un
maximo de 2 puntos).

b) Propuesta de criterios de evaluacion de cada proyecto (hasta un maximo de 10
puntos)

Los licitadores deberan presentar una propuesta de criterios de evaluacion de cada
proyecto, integrada por una escala de valores y la correspondiente justificacion.
Se valoraran los siguientes aspectos:

e Se valoraran los criterios cuantitativa y cualitativamente, en base a su
relevancia y adecuaciéon para el proceso de transferencia de tecnologia
(hasta un maximo de 5 puntos).

e Asimismo, se valorara la definicion de una escala de valores numérica
asociada a criterios objetivos y claramente definidos que permita una
valoracion homogénea, comparable y trazable de los proyectos analizados
(hasta un maximo de 5 puntos).

Una correcta definicion de los criterios de evaluacion y del contenido de los informes
permitira evaluar el nivel de protecciony la estrategia de los proyectos con un mayor rigor.

8.1.2. Propuesta de servicio de Freedom to Operate y/o Informe de Patentabilidad (hasta
un maximo de 20 puntos)

NOTA: La extension maxima de este apartado sera de diez (10) paginas en formato DIN A4,
en orientacién vertical u horizontal, con letra Arial de tamafio 11 puntos. La portada y el indice
no computardn a efectos de dicho limite. Las paginas que excedan de la extension maxima
indicada, incluidos los anexos, no seran tenidas en cuenta a efectos de valoraciéon de las
propuestas.

Los licitadores deberan presentar una propuesta detallada del servicio de Freedom to
Operate y/o Informe de Patentabilidad para una estimacion maxima de veinte (20)
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proyectos anuales provenientes del programa The Collider, de conformidad con la
clausula “1. Objeto del contrato y alcance general” del PPT.

De forma concreta, se valoraran los siguientes aspectos:
a) Propuesta de Informe de Patentabilidad (hasta un maximo de 10 puntos)

e Sevaloraralaestructura, enfoquey justificacion de cada uno de los campos
incluidos en el Informe de Patentabilidad, asi como su relevancia, diserio,
facilidad de lectura y trazabilidad entre las fuentes analizadas, el analisis
realizado, las conclusiones alcanzadas y las recomendaciones formuladas
(hasta un maximo de 8 puntos).

e Asimismo, se valorara positivamente incluir un ejemplo de Informe de
Patentabilidad (hasta un maximo de 2 puntos).

b) Propuesta de Informe de Freedom to Operate (hasta un maximo de 10 puntos)

e Sevalorara la estructura, enfoque y justificacion de cada uno de los campos
incluidos en el Informe de Freedom to Operate, asi como su relevancia,
disefio, facilidad de lectura y trazabilidad entre las fuentes analizadas, el
analisis realizado, las conclusiones alcanzadas y las recomendaciones
formuladas (hasta un maximo de 8 puntos).

e Asimismo, se valorara positivamente incluir un ejemplo de Informe de
Freedom to Operate (hasta un maximo de 2 puntos).

Una correcta definicion de la estructura y del contenido de los informes sera beneficiosa
para la adecuada prestacion del servicio y aportara valor a los proyectos participantes en
el programa. Ademas, la inclusion de un ejemplo para cada tipo de informe permitira
aportar mayor claridad y detalle a la explicacion.

8.1.3. Propuesta de servicio de vigilancia de patentes (hasta un maximo de 10 puntos)

NOTA: La extension maxima de este apartado sera de cinco (5) paginas en formato DIN A4,
en orientacidn vertical u horizontal, con letra Arial de tamafio 11 puntos. La portada y el indice
no computaran a efectos de dicho limite. Las paginas que excedan de la extension maxima
indicada, incluidos los anexos, no seran tenidas en cuenta a efectos de valoracién de las
propuestas.
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Los licitadores deberan presentar una propuesta detallada del servicio de vigilancia de
patentes, de conformidad con la clausula “1. Objeto del contrato y alcance general” del
PPT.

De forma concreta, se valoraran los siguientes aspectos:

a) Propuesta de informe trimestral (estructura, contenido y formato) (hasta un
maximo de 10 puntos)

e Se valorara la estructura y el contenido del informe trimestral asociado al
servicio de vigilancia de patentes, asi como su disefio, facilidad de lectura y
formato elegido, trazabilidad de la informacion analizada y capacidad para
facilitar la identificaciéon, priorizacion y seguimiento de oportunidades
tecnoldgicas potencialmente relevantes para el programa The Collider
(hasta un maximo de 8 puntos).

e Asimismo, se valorara positivamente incluir un ejemplo de informe
trimestral (hasta un maximo de 2 puntos).

Una correcta definicion de la estructura y el contenido del informe trimestral sera
beneficiosa para la adecuada prestacion del servicio y permitira facilitar la captacion,
priorizacion y seguimiento de nuevos proyectos de investigacion para el programa The
Collider. Ademas, la inclusion de un ejemplo del informe permitira aportar mayor claridad
y concrecion al resultado final previsto.

NOTA: En toda la propuesta presentada en el Sobre 2, ponderada en funcién de un juicio de
valor, las propuestas deberan ser complementarias a los requisitos técnicos minimos previstos
en el PPT, aportando valor afiadido a la prestacién. En este sentido, la simple réplica de las
condiciones previstas en el PPT no sera puntuable, ya que el contenido del PPT es de obligado
cumplimiento, no formando, por tanto, parte de la propuesta del licitador.

Para la valoracion de las propuestas se tendra en cuenta que éstas no contravengan las
prescripciones del PPT. En su valoracion, se tendra en cuenta la descripcion proporcionada
por el licitador, que deberd tener suficiente nivel de detalle para su adecuada valoracién.
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8.2. Criterios de adjudicacion objetivos o evaluables de forma automatica (hasta un
maximo de 50 puntos)

Los criterios de adjudicacion cuya valoracion se produce de forma automatica seran:

8.2.1. Oferta econémica (hasta un maximo de 30 puntos)

La puntuaciéon correspondiente a la oferta econdmica se distribuira conforme a los
siguientes subcriterios:

a) Oferta econémica correspondiente a los precios unitarios de los informes IP
Check y de los estudios Freedom to Operate o Informes de Patentabilidad
(hasta un maximo de 20 puntos)

Se valorara la oferta econdmica correspondiente a los precios unitarios anuales ofertados,
conforme a lo previsto en el apartado 4.2 para las siguientes prestaciones:

¢ Informe IP Check: 800,00.-€, IVA excluido, para una estimacion maxima prevista
de cincuenta (50) informes anuales;

e Estudio Freedom to Operate o Informe de Patentabilidad: 3.000,00.-€, IVA
excluido, para una estimacion maxima prevista de veinte (20) estudios o informes
anuales.

A efectos de valoracion y comparacion de las ofertas, para cada licitador se calculara un
importe econdmico agregado, entendido como el resultado de multiplicar el precio
unitario ofertado para cada una de las prestaciones por la estimacion maxima anual
prevista para cada una de ellas y de sumar los importes parciales resultantes. Este importe
tendra caracter exclusivamente comparativo a efectos de adjudicacion, sin perjuicio de
los importes que, en su caso, resulten finalmente facturables en funcién de las unidades
efectivamente solicitadas o ejecutadas.

La puntuacion se otorgara conforme a la siguiente formula:

Importe agregado maximo - Importe agregado ofertado :| x Puntos méx. = Puntuacién resultante

Importe agregado maximo - Importe agregado mas bajo
Se otorgara la maxima puntuacion a la oferta con el importe agregado mas bajo admisible,

siempre que no incurran en valores anormales o desproporcionados y no superen los
precios unitarios maximos establecidos para cada una de las prestaciones.
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b) Oferta econémica correspondiente a la prestacion retribuida a tanto alzado
(hasta un maximo de 10 puntos)

Se valorara exclusivamente el importe econémico ofertado por el licitador respecto de la
prestacion correspondiente al servicio de vigilancia de patentes, previsto en el apartado
4.2 del presente informe, retribuido mediante precio anual a tanto alzado.

La puntuacion del resto de las ofertas se hara aplicando la siguiente férmula establecida
por la Instruccion de la Gerencia Municipal y aprobada por Decreto de Alcaldia (de
Barcelona), de 22 de junio de 2017, publicado en la Gaceta Municipal del dia 29 de junio,
aplicada sobre el precio anual a tanto alzado ofertado:

Presupuesto base de licitacion — oferta del licitador } x Puntos max. = Puntuacion resultante

Presupuesto base de licitaciéon - oferta mas baja
Se otorgara la maxima puntuacioén a la oferta econdmica mas baja admisible, siempre que
no incurra en valores anormales o desproporcionados y no supere el presupuesto maximo

de licitacion.

A estos efectos, el presupuesto maximo de referencia para este subcriterio sera de SEIS
MIL EUROS (6.000,00.-£), IVA excluido.

8.2.2. Otros criterios automaticos (hasta un maximo de 20 puntos)

NOTA: En relacién con los criterios automaticos de adjudicacién previstos en este informe, se
hace constar que los compromisos asumidos por los licitadores mediante declaracion
responsable incluida en el Sobre 3 seran de cumplimiento obligatorio para el adjudicatario, en
aplicacion del articulo 145.2.d) de la LCSP.

Dichos compromisos se entenderan integrados en el contenido contractual y, en
consecuencia, su incumplimiento podré dar lugar a la aplicacién de penalidades, conforme a
lo que se establezca en los pliegos, sin perjuicio de otras medidas previstas legalmente,
incluida la posible resolucién del contrato, de conformidad con los articulos 145.2.d), 192 y 211
de la LCSP.

a) Compromiso de ampliacién del Informe de Patentabilidad
(hasta un maximo de 10 puntos)

Dada la flexibilidad estructural del programa The Collider y la diversidad de los proyectos

tecnoldgicos participantes, se valorara la predisposicion y capacidad de los licitadores
para ampliar el alcance del Informe de Patentabilidad en aquellos proyectos en los que
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MWCapital identifique la conveniencia de analizar mas de una unidad inventiva, invencion
o linea técnica diferenciada dentro de un mismo proyecto.

En concreto, se seguira el siguiente sistema de puntuacion:

a) Diez (10) puntos: Cuando el licitador se comprometa a realizar, cuando MWCapital
lo requiera en atencion a las caracteristicas concretas del proyecto, un Informe de
Patentabilidad que pueda comprender hasta dos (2) unidades inventivas,
invenciones o lineas técnicas diferenciadas por proyecto, y dicho informe incluya,
para cada una de ellas:

o Un analisis individualizado de la unidad inventiva, invencion o linea técnica
diferenciada.

o La descripcién técnica de la unidad inventiva, invencion o tecnologia
analizada.

o La definicion de palabras clave, criterios de busqueda y, cuando proceda,
clases IPC/CPC utilizadas.

o Elandlisis del estado de la técnica identificado.
La evaluacion de la novedad y actividad inventiva.
Una conclusion separada sobre la viabilidad de proteccion.

b) Cero (0) puntos: Si el licitador no asume el compromiso de ampliacion del Informe
de Patentabilidad, se entendera que solamente queda obligado a realizar el alcance
minimo previsto en el PPT.

Medio de acreditacién: Mediante declaracion responsable, siguiendo el modelo de oferta
economica y otros criterios automaticos adjunto a los pliegos.

b) Compromiso de ampliacién del estudio de Freedom to Operate
(hasta un maximo de 10 puntos)

Dada la flexibilidad estructural del programa The Collider y la diversidad de los proyectos
tecnoldgicos participantes, se valorara la predisposicion y capacidad de los licitadores
para ampliar el alcance del estudio de Freedom to Operate en aquellos proyectos en los
que MWCapital identifique la conveniencia de analizar mas de un pais o jurisdiccion
objetivo, atendiendo al mercado potencial de la tecnologia, la estrategia de
comercializacién prevista y la informacion disponible sobre el producto, servicio o
aplicacion objeto de analisis.
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En concreto, se seguira el siguiente sistema de puntuacion:

a) Diez (10) puntos: Cuando el licitador se comprometa a realizar, cuando MWCapital
lo requiera en atencidn a las caracteristicas concretas del proyecto, un estudio de
Freedom to Operate que pueda comprender hasta tres (3) paises o jurisdicciones
objetivo por proyecto, y dicho estudio incluya, para cada uno de ellos:

Un analisis individualizado por cada pais o jurisdiccion objetivo.
La estrategia de busqueda utilizada y las bases de datos consultadas.

o Ellistado de patentes, modelos de utilidad u otros derechos de propiedad
industrial identificados.

o La informacién bibliografica relevante y el estado legal de los derechos
identificados.

o La valoracion técnica del riesgo de infraccion y su potencial incidencia
sobre la libertad de operacion.

o Las recomendaciones especificas para minimizar o gestionar el riesgo
identificado.

b) Cero (0) puntos: Si el licitador no asume el compromiso de ampliacion del estudio
de Freedom to Operate, se entendera que solamente queda obligado a realizar el
alcance minimo previsto en el PPT.

Medio de acreditacién: Mediante declaracion responsable, siguiendo el modelo de oferta
economica y otros criterios automaticos adjunto a los pliegos.

9. BAJAS PRESUNTAMENTE ANORMALES O CASOS DE EMPATE

9.1. Ofertas con valores anormalmente bajos

De conformidad con lo dispuesto en el articulo 149.4 de la LCSP, se consideraran ofertas
con valores anormalmente bajos aquellas que, atendiendo al equilibrio entre la calidad
técnicay la oferta econdmica presentada, se situen por debajo de los siguientes umbrales,
calculados en funcién de la media de las ofertas econdmicas recibidas:

e Ofertas de “Calidad técnica alta” (entre el 75% y el 100% de la puntuacion
correspondiente a los criterios evaluables mediante juicio de valor): cuando
presenten una baja superior al 10% respecto de la media aritmética de las ofertas
econdmicas validamente admitidas.
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e Oferta de “Calidad técnica media” (entre el 60% y el 74% de la puntuacion
correspondiente a los criterios evaluables mediante juicio de valor): cuando
presenten una baja superior al 12% respecto de la media.

e Cuando las ofertas agrupadas en el grupo de “Calidad técnica baja” (entre el 50%
y el 59% de la puntuacion correspondiente a los criterios evaluables mediante
juicio de valor): cuando presenten una baja superior al 15% respecto de la media.

e Si solo concurre un licitador, cuando el importe ofertado represente una baja
superior al 15% respecto del presupuesto maximo de referencia aplicable.

A efectos del anadlisis de bajas anormales, la puntuacion técnica a considerar sera
exclusivamente la correspondiente a los criterios evaluables mediante juicio de valor
(Sobre 2), con un maximo de 50 puntos.

Los umbrales establecidos tendran caracter de presuncion inicial de anormalidad,
debiendo ser objeto de valoracion motivada por el 6rgano de contratacion en cada caso
concreto.

En caso de detectarse alguna de las situaciones descritas, el 6rgano de contratacion
concedera audiencia al licitador afectado para que, en el plazo que se determine, pueda
justificar la viabilidad de su oferta, de conformidad con lo previsto en el articulo 149.4 de
la LCSP.

La carga de la prueba recaera sobre el licitador, que debera aportar una justificacion
suficiente y fundada, incluyendo, al menos, informacion relativa a:
e La estructura de costes, desglosada y coherente con los precios ofertados, y los
margenes empresariales aplicables.
e Las economias de escala, eficiencias operativas o técnicas propias que permitan
explicar la reduccion de costes sin afectar al cumplimiento del contrato.
e Las medidas de gestién medioambiental, de calidad o de acceso a recursos
especificos que justifiquen un menor precio manteniendo la viabilidad del servicio.

La oferta podra ser excluida si la justificacion presentada:
¢ no resulta suficiente o no acredita de forma razonable la viabilidad econémica y
técnica de la oferta; o
e revela que el importe ofertado incumple las obligaciones aplicables en materia de
subcontratacion, condiciones laborales, sociales 0 medioambientales, segun el
Derecho de la Union Europea, el Derecho nacional, los convenios colectivos
sectoriales vigentes o las disposiciones enumeradas en el Anexo V de la LCSP.
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Asimismo, se rechazara la oferta si se constata que los salarios tenidos en cuenta para su
calculo son inferiores a los establecidos en el convenio colectivo aplicable, o si dichos
salarios o costes laborales no quedan suficientemente justificados en relacién con la
prestacion objeto del contrato.

En todo caso, la apreciaciéon de una oferta como anormalmente baja no implicara su
exclusion automatica, debiendo el érgano de contratacion valorar de forma motivada la

justificacion presentada por el licitador.

9.2. Criterio de desempate

En caso de producirse un empate en la puntuacion total final entre dos 0 mas licitadores,
se aplicaran los criterios previstos en el articulo 147.2 LCSP y, en particular, los siguientes:

a) La contratacion o integracion en plantilla de personas con discapacidad en un
porcentaje igual o superior al 2 %.

b) La condicién de empresa de insercién o centro especial de empleo debidamente
registrado.

c) La adopcion de planes de igualdad u otras medidas efectivas de promocién de la
igualdad de género.

En caso de que persista el empate, el desempate se resolvera mediante sorteo publico,
documentado en acta, entre las ofertas igualadas.

10. SUBCONTRATACION

De conformidad con lo dispuesto en el articulo 215 de la LCSP, se admite la
subcontratacion de la ejecucion parcial del contrato, siempre que no afecte a tareas
consideradas criticas, las cuales deberan ser ejecutadas directamente por el contratista
adjudicatario.

Se consideran tareas criticas, a efectos de esta clausula, aquellas asignadas a los medios
personales que el contratista debe adscribir obligatoriamente a la ejecucion del contrato,
conforme a lo previsto en el apartado de adscripcion de medios del presente informe de
necesidad. En consecuencia, estas tareas no podran ser objeto de subcontratacion.

La subcontratacion parcial no eximira al contratista adjudicatario de su responsabilidad

frente a MW<Capital por la correcta ejecucion del contrato, incluyendo la calidad técnica,
confidencialidad y validacién final de los informes, estudios y demas entregables
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generados en el marco del servicio.

El incumplimiento de las previsiones anteriores podra dar lugar a la aplicacion de
penalidades o a la resoluciéon del contrato, conforme a lo previsto en los articulos 211 y
siguientes de la LCSP.

En todo caso, el contratista debera:

¢ Comunicar previamente y por escrito a MWCapital la intencidon de subcontratar,
identificando con claridad las prestaciones a subcontratar, la empresa
subcontratista y su solvencia técnica.

e Garantizar que el subcontratista cumple con las obligaciones laborales, fiscales,
medioambientales y de prevencion de riesgos laborales aplicables.

¢ Asumir plena responsabilidad frente a MWCapital por la correcta ejecucion de la
parte subcontratada.

MW<Capital podra denegar motivadamente la subcontratacion propuesta si considera que
puede afectar a la calidad, seguridad, confidencialidad o buen fin del contrato.

1. MESA DE CONTRATACION
La Mesa de Contratacion estara constituida por:

- Presidente: Albert Mascarell; Chief of Tech Transfer de MWCapital, o persona en
quien delegue;

- Secretaria: Marta Duelo; Chief of Legal & Contractual Services de MWCapital, o
persona en quien delegue;

- Vocal: Viceng Margalef; Chief Operating Officer de MWCapital, o persona en quien
delegue;

- Vocal técnico 1: Ona Estapé, Head of Tech Transfer Operations de MWCapital, o
persona en quien delegue.

- Vocal técnico 2: Rita Salavert, Tech Transfer Programme Manager Operations de
MWCapital, o persona en quien delegue.

Todos los miembros de la mesa de contratacion tendran voz y voto, excepto la secretaria
de la mesa, que actuara con voz y sin voto. La secretaria de la mesa estara asistida por un
técnico auxiliar, cuya incorporacion a las reuniones se prevé con voz, pero sin voto.
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En Barcelona, a 8 de julio de 2026

Albert Mascarell
Chief of Tech Transfer
Fundacio Barcelona Mobile World Capital Foundation
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